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In negen stappen naar…



Een VisieEen Visie



Een Team



Hoe kunnen we eerder in het koopproces onze potentiële klanten op een relevante wijze bereiken en beraken?

Een Uitdaging



van Aandacht
Suspects

Leadinspiratie
Buyerpersona, contentmarketing, events en marketing 

Prospects
Leadgeneratie

Klanten
Klantinspiratie

Een Plan

Fases
Bewust wordenOriënteren 

Buyerpersona, contentmarketing, events en marketing automation

Fases
AfwegenBeslissen

Fases
Startend VorderendGevorderdVergevorderd 





Een Idee…



• Scan over verandering en innovatie in accountancy.
Bedoeld om direct inzicht te geven in de eigen kracht 

Lancering Scan Promotie Contacten Resultaten PR

• Bedoeld om direct inzicht te geven in de eigen kracht en zwakte. 
• Door middel van benchmarking inzicht hoe de eigen score zich verhoudt ten opzichte van collega’s.
• Relevante opvolging op basis van profiel en score





Eigen Betaald Verdiend
Website Twitter (promoted) PR
Twitter LinkedIn (sponsored) Pers & Vakmedia
Linkedin Bannering vakmedia Shares, likes, comments
Mail Google Influencers



Een 
Doelstelling

600 deelnemers
200 conversies

5000 bezoekers



De Tools



Meetbare
resultaten



+1200 deelnemers
+12000 bezoekers 3 persberichten

Mediawaarde (20k)+1200 deelnemers
+400 conversies
+1100 contactmomenten

Mediawaarde (20k)
9 open forecasts
3 orders



Kosten €22.000
Ontwikkeling scan Social promotiePerstrajecten

Opbrengsten €90.000
3 orders (90K)9 openstaande forecasts (120K)400 contacten om te nurterenPerstrajectenTekeningen 400 contacten om te nurteren

De ervaring….



Een beetje 
geluk…


