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AFAS software

INnspireert beter ondernemen

5 miljoen voetballiefhebbers in Belgie t 800.000 bezoekers per jaar » ’

DOELGROEP: MANNEN DOELGROEP:VROUWEN

AFAS CIRCUSTHEATER

‘ AF,%%

425.000 bezoekers per seizoen A
[ )

21.700 bezoekers per jaar .
41 businesspartners
DOELGROEP: MANNEN
AFAS STADION

DOELGROEP: TENNISLIEFHEBBERS VAN 10-80

AFAS TENNISCLASSICS
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Hoe kunnen we eerder in
het koopproces onze
potentiéle klanten op een
relevante wijze bereiken
en beraken?

Uitdaging



Een Plan

Suspects Klanten

Leadinspiratie Klantinspiratie

- Buyerpersona, contentmarketing, events en marketing
automation

Fases
Fases
Startend
Bewust worden Vorderend
Oriénteren Gevorderd

Vergevorderd
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Een Idee..

Pers

. Promo(;!e d Eerste resultaten
CIJETLVC AT Tweede resultaten
en betaald

Derde resultaten

Social Aankondiging

(Pre-promotie)  vakmedia ACC Scan

u m = Campagne Uitvragen
—— e-mail
voornaam

achternaam

)

Nurture
campagnes

e

Statistieken

Bedankt!

Profiel

Order Afspraak

Geen Geen

Order Afspraak
Opvolg Persoonlijke

mail tips
CA i
3
Ambachtsman

Innovator

- <

2
Avonturier
: >
2 3
Omnivoor
v
2 3

Opvolgen

T

Leadscore
100?

Nurture
campagnes

M

Behoefte
check




e klant Vakmanschap Verbreden Vernieuwen Afronden
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» Scan over verandering en innovatie in accountancy.

* Bedoeld om direct inzicht te geven in de eigen kracht
en zwakte.

* Door middel van benchmarking inzicht hoe de eigen
score zich verhoudt ten opzichte van collega’s.

Relevante opvolging op basis van profiel en score

|
!T[EI"I alert reageren.Je werkt met feiten en

oor jezelf ook antwoorden op verandering?

ijke aandacht?

ccountant jij bent en ontvang tips over een
ie past bij joul

scCan

.

~—

Lancering Promotie

Scan

Contacten

Resultaten PR



( oneepten proberen
Slimmer werken

: . Klanlgerichl
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- wen ji een Innovator?

Dce de scan!
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- Vooruitstrevend
F o7 ldealist
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N Enlhousias!
Ben i een Avonturier?

Cce ds scan!

Doe de scan!

Pragmalisch
Flexibel

. Semenwerker
€N i cen Omnivoor?

Doe de scan!
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Vakkundig
Actueel
Daadkrachtig
bachtsman?

Doe de ecan!




Eigen
Website
Twitter
Linkedin
Mail

Scan biedt accountants inzicht in
kansen en kwaliteiten

e new ey e e
e v 1t b

Betaald

Twitter (promoted)
LinkedIn (sponsored
Bannering vakmedia

Google

AR g BENT
otk

HonsTen ok Zotk
BOARD
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Verdiend

PR

Pers & Vakmedia
Shares, likes, comments

Influencers

Accountancynieuws

+ VAKTECHNIEK » FISCALTEIT » SECTOREN

Home - ctueel - Accountancmark - Drickwart accountants verwacht einde.
uurtie-foctuurtie’

Bt 1 Stour door

Driekwart accountants verwacht einde
uurtje-factuurtje’

2112014
Driekwart van de accountants verwacht dat uren schrijven in de toekomst niet
meer de basis van et verdienmodel . De beroepsgroep is sowieso erg te
Spreken over de mate waarin ¢ meegat met de veranderingen. Dat bikt uit
de accountantsscan van softwarebedrif AFAS, woaraan 522 accountants
hebben meegeverk.

cienl deelvan de accountants vidt ht ieterg dat er een einde ot aan
et thdperk van wurtie-fectuute, Ze reas meervan deze thds,

in bevestiot de bevindngen i d rapport. Accountants di descan
, even aan 2ch volled bewis e 230 von deze onteingen en
bezite 2 et hetvnden van een antioord hierop

ebben ngevd

Opvallnd i dat 90 procent vande accountants aangeeftredelj tot goed te gedien als
e verandet en e veel turbuentie . Sovieso s o1 ets sa te meken op het
Frerrounen van de accountants,Bina de heltvan hen vindt dat 2 kantoor bter i
randeren en vemeuen & dan het gemiddeld accountantskantoor. Dat beloot veel
orde toekomat, 2egt A, Vaar sccountantz hebben cok geen keuze, Het & of
meegaan met de veranderingen, of ahaken, met asrisco dat e falet ga

« Infographic
+_iccountantescan



Doelstelling

5000 bezoekers

600 deelnemers
200 conversies




Tools
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Visual Website Optimizer
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Kosten €22.000

Ontwikkeling scan
Social promotie
Perstrajecten
Tekeningen

De ervaring....

Opbrengsten €90.000

3 orders (90K)
9 openstaande forecasts (120K)
400 contacten om te nurteren

Maste







